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Buenos días a todos mi nombre es (-)

Banca del grupo Mediobanca. Ahora voy a presentar la historia de Chebanca y un producto de la misma.

En 2008 el Mediobanca entró en el mercado minorista con Chebanca por el mercado, con un dicho RDB. Este año hay muchos éxitos porque la Chebanca tiene 5,3 mil millones de depósitos y  necesita entre 170.000 cuentas abiertas. En el mismo año, en el mercado tiene una buena apreciación de Chebanca. Gracias al enfoque transparente, eficiente y distintivo. En 2009 hay muchas adquisiciones llegan promedio de 2000 productos vendidos cada día y un máximo de 50 cuentas por su costado. En 2010 se perfecciona el modelo de distribución de multicanal que era 9 millones de dólares y 300.000 planas. En cuanto a los últimos datos, hay una recaudación de más de 10.000 millones y aproximadamente 430.000 clientes.

El crecimiento de Chebanca es distribuido en toda Italia, más en el norte por el 60%, por el centro el 22% y en el sur el 18%. El segmento mineralista presenta el 18% de los depósitos totales de Mediobanca.
Desde su fundación, Chebanca se pone en muchos objetivos, como servir a las clientas a través de un multicanal y bandas móviles, el teléfono y web. En esta manera los clientes pueden elegir en sí mismos, el canal en el cual operar o trabajar encontrar la misma oferta en cada canal, en el cual se quiere.
Un objetivo es poner el alcance al servicio de las necesidades reales de los clientes en lugar de poner el canal, que la institución considera más práctico y conveniente por el cliente mismo.

Además, hay un importante objetivo fijado desde su fundación que es la elección que a veces detiene para las alhajas. Esta es muy importante, como he dicho, innovación porque en este año ha crecido el plan de desarrollo territorial.

Ahora voy a presentar cuenta de depósito vinculado. Con este producto hay posibilidad de recaudar en cada comienzo, el interés de este producto se paga antes del incremento del vínculo, y puede ser vinculado a su vez al anticipo. El dinero en lo cual se ha invertido antes de una está destinado a ser vinculado. Y en el caso de que utilices las sumas vinculadas a intereses anticipados, se sustraen y la cuenta se vuelve al tipo de interés en la base.
Hay un almacenaje mínimo de 100 euros y un máximo fijado de 3 millones.

Además, muchas ventajas porque no tienen datos de gestión, hay la posibilidad de que más de un cuenta de depósito vinculado Chebanca, hay la posibilidad de decidir el anticipo y hay una carencia de fondo de protección de depósitos Inter-Bancario de hasta 100.000 euros.

Hay además número, muchas ventajas, como la elección de las duraciones porque en el momento en el cual se hace el vínculo se puede decidir la duración, que puede ser de 3, 6 o 12 meses.

Y el tipo de interés cambia por cada elección.

Hay, como he dicho, el interés anticipado, hay seguridad garantizada hasta 100.000 euros. Hay protección de la familia porque si se decide utilizar esta cuenta para el hijo. Esto puede utilizar esto para el futuro para la universidad. Hay libertades absolutas porque se puede decidir utilizar canales como internet gama o teléfono y no hay ninguno, nadie que decide por esto, hay libertad mediada porque se puede conectar cuenta a otra cuenta sin ningún problema y no hay limitación de (XXX).
Estos son los contactos, si quería hacer una pregunta más. 
Yo sé que la cuenta Gobernanta Aranza es muy simple. ¿Cuál es la principal diferencia?

Puede ofrecer un tipo de base del 3,5% vinculando la cuenta por 12 meses y ves la cuenta depósito involucrado que Chebanca ofrece el 4%, pero el vehículo puede ser de 6 meses y no 12.

- Le hago una pregunta ¿Qué quieres decir con ramo? ¿Qué es un ramo? 

(XXX).

